Aprés le Baccalauréat Professionnel

Ll'insertion dans la vie active,

Pour le commerce : dans les hypermarchés, les
supermarchés, les magasins spécialisés : dans le sport,
Phabillement, les meubles et la décoration, les nou-
velles technologies,...

Et les commerce indépendants : boutiques de centre
ville et en périphérie.

Les objectifs du bac pro Métiers du commerce et
de la vente, option A, sont de donner des compé-
tences centrées sur I'animation et la gestion de I'es-
pace commercial.

Le titulaire du bac pro doit avoir le sens de l'accueil,
des qualités d'écoute et de disponibilité.

Son activité, au sein
d'une équipe com- 0ROT
merciale, consiste VENDEUR AUGMENTE
a participer a l'ap- '
provisionnement, a .

la vente, a la ges-
tion commerciale.

La poursuite d’études supérieures. Un trés bon
niveau et une forte motivation sont indispensables
pour réussir.

Les poursuites sont possibles vers :

° Le BT$ NDRC (Négociation et Digitalisation

de la Relation Client)

° Le BT$ MCO (Management Commercial

Opérationnel)
o Le BT$ Pl (Professions Immobiliéres)
Université, IUT

o 25%

PLIS EXPERT

Elle s’exerce essen-
tiellement au sein
d’'une unité com-
merciale, physique
ou a distance, de
toute taille, généra-
liste ou spécialisée,
dans laquelle peu-
vent étre réalisées
des activités de pro-
duction (magasin d'usine, vente sur le lieu de produc-
tion, etc.), de transformation ou de distribution.

Les emplois concernés

Il sagit d’employés commerciaux dont les appella-
tions varient selon le type de commerce et de point de
vente.

Les appellations les plus fréquentes sont les sui-
vantes :

Pour de plus amples informations, n’hési-
tez pas a prendre contact avecs

Employé(e) de commerce,

Employé(e) commercial(e),

Assistant(e) de vente,

Conseiller de vente, conseillere de vente,
Vendeur, vendeuse,

Vendeur conseiller, vendeuse conseillére,
Adjoint du responsable de petites unités com-
merciales

Région

!

Cote d'Azur ™ =«

OoN
Provence ‘5"} ‘)
Alpes 3.

BACCALAUREAT

PROFESSIONNEL
Maétiers
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et de la Vente

Option A : Animation et gestion
de I'espace Commercial

Formation en trois ans apreés la troisieme
A lissue de la $econde Métiers de la Relation Client
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veeeeee LA FORMATION [T SR =g

DESCRIPTIF DE.........

. . o GRILLE HORAIRE
La formation se divise en blocs de
“mpéten‘e‘ ' ; : ‘. = e o Seconde Premiére Terminale
ENSEIGNEMENTS PROFESSIONNELS
oq . . Enseignement professionnel 330 266 260 856
« Blocn° : Conseiller et Vendre B dak Ew %
o . frangais en co-intervention (b)
(] BlOC n°2 : SUIVI'e IeS ventes Enseignements professionnels et mathéma- 30 14 13 57
tiques-sciences en co-intervention (b)
o  Bloc n°3: Fidéliser la clientéle et déve- Realisation dun chel deuvre - % 2 0w . e
. . F ion-santé i 30 28 26 84
Iopper Ia relatlon Cllent E ,-'Jf.....ul.\‘ 1 3.5“(9!10!][3 30 28 26 84 e’ q"- e’ 'e‘ e" e‘
. spécialité)
« Bloc n°4A : Animer et gérer l'espace 4s0h  420h  30h  1260R
Commercial o Godt du contact et sens du commerce,
ENSEIGRRIENTS SRMRAUX o Avoir une bonne élocution,
. Bloc d’Economie-droit Hae sy s B 78 267 . Faire preuve de rigueur et de ponctualité,
Mathématiques ' 5 % m w o Aimer soigner son travail et sa présentation,
- NN _ Langue vivante A 60 s 52 188 J Capacité a prendre des initiatives, autonome,
| 0 EF e | ﬁﬁ:j&iﬁiﬂg&m&i e 4. 42 W/ 16 o Capacité d'intégration dans une équipe
| SUPET - 8 Arts appliqués et culture artistique a0 28 2 84
Education physique et sportive 75 70 65 210

360h 336h 299h 995k

Consalidation, pagnement p lisé
o o i i A ion (c) (d) 90h 84h 91h 265h
900 h B40h 780h 2520h

PERIODE DE FORMATION EN MILIEU 436 a8 8 18422
PROFESSIONNEL semaines  semiines  semaines  |GeMAiNes

‘ {2520 )
F}uumguk bincaizn piolessos eet egale o double du velame Buai eleve.

P.F.M.P. ;: Période de Formation
en Milieu Professionnel
. L. Elles permettent de connaitre le monde I'entreprise,
Durant la formation , les éléves ef- d’acquérir une expérience professionnelle, de mettre en
fectueront 22 semaines de PFMP pratique ses connaissances et d'apprendre toutes les
répartis de la fagon suivante : facettes d_u métiet:. EJIes sont obligatoires et participent
a 'obtention du dipléme.
. 6 semaines en Seconde La tenue professionnelle fait partie intégrante de la formation en entreprise.
. 8 semaines en Premiére Le contact fréquent avec le client ou I'usager implique des régles strictes

e 8semaines en Terminale et une tenue vestimentaire « adaptée, soignée et neutre »



